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  ,יעלכל מע� דב
  

אשר עוסקת בשיווק ציוד בעלת רשת סניפי� ארצית שמי נוע� נגלר ואני דור ממשי� בחברה 
  .1983חשמל שהקי� אבי בשנת 

שלו התחלתי כחלק מתהלי� מקי  של מיתוג מחדש שאנו עוברי� בחברה את האימו� ע� חגי 
  .בשנה האחרונה

ל מנהל רכש � שאנו עוברי� לקחתי על עצמי תפקיד רוחבי שלפני כחצי שנה וכחלק מהתהלי
  .ברשת

 באותה העת בניית מער� הרכש .לתי בדיוק ע� כניסתי לתפקיד החדשאת האימו� ע� חגי התח
  .תה לי כמשימה בלתי אפשריתהרשתי נרא

  .שע� חגי המשימה אפשריתכבר לאחר פגישתנו הראשונה הרגשתי 
המשימות . י� בחומרי קריאה ובסרט,לא חס� בדוגמאות, עיתגי העביר את החומר בצורה מקצוח

לעקוב ולפקח על המהלכי� אשר ,  ידע בצורה חכמה לכוו�חגי. ות ומאתגרשקיבלתי היו מעניינות
  .אני עושה ולגרו� לי להאמי� שההצלחה בדר�

  .RELATIONSHEEPאת האימו� חגי העביר בשילוב ע� מתודולוגיית הכבשי� של חברת 
שלי ושל " השריטות "למדתי לנתח את, נהל את הכעסי� שליגיה עזרה לי לשלוט ולמתודולוה

  .למדתי להתמודד ע� ההתנגדויות שנתקלתי בה� לאור� כל התהלי�ו, חברי לעבודה
סודרת אשר משזוהי למעשה תוכנית עבודה מאורגנת ו) פרויקט פריצת דר�(ד "למדתי לכתוב פפ

  .הקמת מער� הרכשליוותה אותי לכל אורכו של תהלי� 
הרשת קונה בצורה ,  כהלכהמער� הרכש ברשת עובד,  פגישות12) חודשי� ו6מק& , �היו

 ונפתח ערו& יבוא ,חסכנו כס  רב,  המובילי�הסכמי רכש שנתיי� ע� הספקי�ל הגענו, מרוכזת
  .קשה מול כל השחקני� הבולטי� בענ אשר עוזר לרשת להתמודד בתחרות היו� יומית ה

אנשי� טוב למדתי לנהל , מול סדר יו� מאורג�,  למדתי לעבוד מול תוכנית מסודרתלאני כמנה
 . ת הזמ� ולא לתת לו לנהל אותיאיותר ולמדתי לנהל 

  .ובמסוגלות שלי להתמודד ע� כל דברביכולות שלי , חגי לימד אותי להאמי� בעצמי
  

  ,תודה רבה
  ,בהמו� הערכה

  
  

  נוע� נגלר
  ל"מנהל רכש וסמנכ

   רשת שיווק לציוד חשמל– חשמל ישיר


